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Εκπόνηση:
Ινστιτούτο Εξαγωγικών Ερευνών και Σπουδών του Συνδέσμου Εξαγωγέων Βορείου Ελλάδος

Θεσσαλονίκη, 2005

Συμπεράσματα


Η μελέτη αυτή είχε δύο κύριους στόχους. Ο πρώτος ήταν να διερευνήσει την εξαγωγική εξωστρέφεια κάθε παραγωγικού κλάδου της ελληνικής οικονομίας. Ο δεύτερος κύριος στόχος ήταν να εξετάσει την εξέλιξη της αξίας των εισαγωγών προϊόντων ανά κλάδο παραγωγής της ελληνικής οικονομίας, σε σύγκριση με τη διαχρονική μεταβολή του ονομαστικού ΑΕΠ του κάθε κλάδου, καθώς και να εξετάσει και τα ανάλογα μεγέθη για επιλεγμένες χώρες.     


Αρχικά εξετάσαμε το βαθμό εξαγωγικής εξωστρέφειας των κλάδων παραγωγής για την περίοδο 1995 – 2002. Αυτό το υλοποιήσαμε μελετώντας τις εξαγωγές κάθε κλάδου συνολικά, ανά χώρα αλλά και ανά ομάδα χωρών. Η επιδίωξή μας ήταν να προσδιορίσουμε τους κλάδους οι οποίοι εξάγουν ένα σημαντικό ποσοστό της εγχώριας παραγωγής τους και συνεπώς έχουν επιτύχει υψηλό βαθμό εξαγωγικής εξωστρέφειας. Ο προσδιορισμός του τελευταίου μας δίνει τη δυνατότητα να επιχειρηματολογήσουμε ότι οι κλάδοι με υψηλή εξαγωγική εξωστρέφεια είναι αυτοί που έχουν ανταγωνιστικά πλεονεκτήματα στις διεθνείς αγορές. Συνεπώς, οι όποιες προσπάθειες των αρμόδιων δημόσιων αρχών να προωθήσουν τις εξαγωγές της χώρας μας θα πρέπει να επικεντρωθούν κυρίως στους κλάδους αυτούς, καθώς εκείνοι είναι που θα φέρουν τη μεγαλύτερη δυνατή αύξηση των ελληνικών εξαγωγών και σε συντομότερο χρονικό διάστημα. 


Η ανάλυσή μας, όσον αφορά την εξαγωγική εξωστρέφεια των κλάδων παραγωγής, κατέληξε στα ακόλουθα συμπεράσματα. Μεταξύ των εξαγωγικών κλάδων που συνεισφέρουν περισσότερο του 5% στις συνολικές ελληνικές εξαγωγές, οι πλέον εξωστρεφείς, με βάση τα στοιχεία του 2002 και με σειρά μεγέθους του βαθμού εξωστρέφειας, είναι οι ακόλουθοι: 

1. Ένδυση και γουναρικά


40,0%

2. Βασικά μέταλλα


36,6%

3. Χημικές ουσίες και προϊόντα

35,4

4. Κλωστοϋφαντουργία


30,1%

5. Τρόφιμα και ποτά


11,5% 


Αυτοί είναι λοιπόν, οι κλάδοι στους οποίους, με βάση τη μελέτη των εξαγωγών τους, προτείνουμε να επικεντρωθούν κυρίως οι προσπάθειες προώθησης των ελληνικών εξαγωγών, καθώς είναι εκείνοι που δείχνουν να έχουν ανταγωνιστικά πλεονεκτήματα στις διεθνείς αγορές. 


Η ανάλυση των εξαγωγών ανά κλάδο ανέδειξε, επίσης, και κάποιους κλάδους οι οποίοι αποτελούν, προς το παρόν, σχετικά μικρό ποσοστό του συνόλου των ελληνικών εξαγωγών, αλλά οι επιδόσεις τους τα τελευταία επτά με οχτώ χρόνια όσον αφορά στην εξαγωγική τους εξωστρέφεια είναι πάρα πολύ καλές. Με βάση τις επιδόσεις αυτές εκτιμούμε ότι τα προϊόντα των κλάδων αυτών έχουν πολύ καλές εξαγωγικές προοπτικές. Για το λόγο αυτό προτείνουμε να δοθεί ιδιαίτερη προσοχή στους συγκεκριμένους κλάδους, καθώς μέσα από αυτούς είναι δυνατό να εμφανιστούν στην επόμενη δεκαετία νέοι εξαγωγικοί «πρωταθλητές» με ιδιαίτερα θετικές επιπτώσεις στην αύξηση των ελληνικών εξαγωγών και στη βελτίωση της εξαγωγικής εξωστρέφειας της ελληνικής οικονομίας. Οι κλάδοι αυτοί, με βάση τα στοιχεία του 2002 και με σειρά μεγέθους του βαθμού εξωστρέφειας, είναι οι ακόλουθοι: 

1. Ιατρικά όργανα ακριβείας και οπτικά

60,1%

2. Ηλεκτρικές μηχανές και συσκευές

41,6% 

3. Μηχανήματα και είδη εξοπλισμού

36,5% 

4. Πλαστικά και ελαστικά προϊόντα

26,5%

5. Αλιεία





16,9%

6. Μεταλλικά προϊόντα



15,5%


Ολοκληρώνοντας τα συμπεράσματα της ανάλυσης των στοιχείων για τις εξαγωγές ανά κλάδο, θεωρούμε απαραίτητο να επισημάνουμε ότι τα παραπάνω συμπεράσματα βασίζονται αποκλειστικά στην εξέταση των συνολικών εξαγωγών κάθε κλάδου και δεν λαμβάνουν υπόψη τους άλλους, ακόμα και απρόβλεπτους παράγοντες οι οποίοι πιθανόν να επηρεάζουν τις εξαγωγικές επιδόσεις του κάθε κλάδου παραγωγής. Επιπρόσθετα, είναι σχεδόν βέβαιο ότι ακόμα και στους κλάδους παραγωγής οι οποίοι δεν επιδεικνύουν ιδιαίτερα καλές εξαγωγικές επιδόσεις και υψηλό βαθμό εξωστρέφειας, υπάρχουν επιχειρήσεις που έχουν να επιδείξουν, αν όχι πολύ καλές, τουλάχιστον καλές εξαγωγικές επιδόσεις. Θεωρούμε ότι οι επιχειρήσεις αυτές δεν θα έπρεπε να αγνοηθούν ή να αφεθούν στην τύχη τους. Για το λόγο αυτό, πιστεύουμε ότι θα ήταν ιδιαίτερα χρήσιμο οι κλάδοι παραγωγής, και ιδιαίτερα εκείνοι με χαμηλό βαθμό εξωστρέφειας, να μελετηθούν σε περισσότερο μικροοικονομικό επίπεδο για να προσδιοριστούν ειδικοί παράγοντες και συνθήκες που τους επηρεάζουν, καθώς και οι επιχειρήσεις με σημαντική αξία εξαγωγών οι οποίες αξίζουν υποστήριξης στα πλαίσια της άσκησης εξαγωγικής πολιτικής.        


Επιπλέον, η ανάλυση της εξαγωγικής εξωστρέφειας των κλάδων παραγωγής ανά χώρα και περιοχή, έχει αναδείξει τις συγκεκριμένες χώρες και περιοχές στις οποίες οι κλάδοι αυτοί δείχνουν να έχουν ισχυρά ανταγωνιστικά πλεονεκτήματα και, συνεπώς, τις καλύτερες εξαγωγικές επιδόσεις. Θεωρούμε ότι οι συγκεκριμένες χώρες και περιοχές θα πρέπει να αποτελέσουν πρωταρχικούς στόχους για την περαιτέρω προώθηση των προϊόντων του κάθε κλάδου. Ακόμα, η ανάλυση προσδιόρισε και τις χώρες εκείνες όπου οι ελληνικές επιχειρήσεις των κλάδων αυτών δεν έχουν επεκταθεί εξαγωγικά και στις οποίες είναι πολύ πιθανόν να υπάρχουν καλές ευκαιρίες για να προωθήσουν τα προϊόντα τους. Θεωρούμε δε ότι αν τα αποτελέσματα αυτά ληφθούν υπόψη από τα κέντρα λήψης αποφάσεων κατά τη διαμόρφωση των στρατηγικών προώθησης των ελληνικών εξαγωγών, η αποτελεσματικότητα των στρατηγικών αυτών θα είναι σημαντικά υψηλότερη.


Ενδεικτικό της σημασίας της ανάλυσης των κλαδικών εξαγωγών ανά ομάδα χωρών είναι τα ευρήματα που αφορούν τις ελληνικές εξαγωγές στην Ευρωζώνη και στην ομάδα των δέκα χωρών της πρόσφατης διεύρυνσης της Ε.Ε. Οι παραπάνω κλάδοι, ενώ έχουν να επιδείξουν καλές εξαγωγικές επιδόσεις στις ιδιαίτερα δύσκολες και απαιτητικές αγορές της Ευρωζώνης, έχουν σχετικά χαμηλή εξαγωγική δραστηριοποίηση στις χώρες της διεύρυνσης. Με δεδομένο όμως ότι τα προϊόντα των ελληνικών επιχειρήσεων των κλάδων αυτών δείχνουν να είναι ανταγωνιστικά στις απαιτητικές και δύσκολες αγορές της Ευρωζώνης, η εξαγωγική απουσία τους από τις αγορές των χωρών της διεύρυνσης δεν μπορεί να οφείλεται στο ότι δεν είναι ανταγωνιστικά. Ο ιδιαίτερα χαμηλός όγκος εξαγωγών στις χώρες αυτές μάλλον οφείλεται στο ότι, για κάποιους λόγους, οι ελληνικές εξαγωγικές επιχειρήσεις μάλλον δεν έχουν προσπαθήσει ακόμα να προωθήσουν τα προϊόντα τους στις χώρες αυτές. Αυτό όμως σημαίνει ότι στις αγορές αυτές, και ιδιαίτερα μετά την ενσωμάτωσή τους στην Ε.Ε., είναι δυνατόν να υπάρχουν σημαντικές ευκαιρίες τις οποίες οι ελληνικές εξαγωγικές επιχειρήσεις δεν έχουν προσπαθήσει μέχρι τώρα να τις εκμεταλλευτούν.  


Η ανά κλάδο και ανά χώρα διερεύνηση των ελληνικών εξαγωγών οδήγησε και σε άλλο ένα σημαντικό συμπέρασμα. Οι εξαγωγές κάποιων κλάδων, όπως π.χ. των κλάδων Πλαστικά και Ελαστικά Προϊόντα και Μεταλλικά Προϊόντα, είναι κατακερματισμένες και διασπαρμένες σε ιδιαίτερα μεγάλο αριθμό χωρών. Οι επιχειρήσεις των κλάδων αυτών εξάγουν σχετικά μικρές ποσότητες προϊόντων σε πολλές χώρες. Η μεγάλη διασπορά όμως δεν επιτρέπει στις εξαγωγικές επιχειρήσεις να επιτύχουν οικονομίες κλίμακας, και συνεπώς να μειώσουν το συνολικό μέσο κόστος, σε λειτουργίες όπως οι μεταφορές, η ασφάλιση και η προβολή και προώθηση των προϊόντων τους στις χώρες αυτές. Επιπρόσθετα, η διασπορά των εξαγωγών της επιχείρησης σε πολλές χώρες καθιστά δυσκολότερη, λιγότερο αποτελεσματική και ακριβότερη τη διαχείριση και την παρακολούθηση των εξαγωγών από την επιχείρηση. Οι σημαντικότερες αρνητικές επιπτώσεις όλων των προηγούμενων είναι ότι επιδρούν ανασταλτικά στην ανταγωνιστικότητα κόστους των ελληνικών εξαγωγών στις χώρες αυτές, αλλά και στην ποιότητα των υπηρεσιών που, μαζί με τα προϊόντα τους, προσφέρουν οι ελληνικές εξαγωγικές επιχειρήσεις στους πελάτες τους στις χώρες αυτές. 


Με βάση τα συμπεράσματα αυτά, προτείνουμε οι πολιτικές προώθησης των ελληνικών εξαγωγών που θα διαμορφωθούν στο μέλλον να προσπαθήσουν να συντονίσουν κατά κάποιο τρόπο τις προσπάθειες εξαγωγικής επέκτασης των ελληνικών επιχειρήσεων και να τις κατευθύνουν προς τις συγκεκριμένες χώρες στις οποίες εμφανίζονται οι καλύτερες και οι περισσότερες εξαγωγικές ευκαιρίες. Με τον τρόπο αυτό μπορεί να επιτευχθεί η αναγκαία ‘‘συγκέντρωση’’ των ελληνικών εξαγωγών, η οποία στη συνέχεια θα συνεισφέρει στη δυνατότητα επίτευξης οικονομιών κλίμακας και περαιτέρω βελτίωσης της ανταγωνιστικότητας των ελληνικών προϊόντων στις χώρες αυτές. Πιστεύουμε ότι η ανά χώρα ανάλυση των κλαδικών ελληνικών εξαγωγών, αλλά και η διερεύνηση των εισαγωγικών δεικτών επιλεγμένων χωρών, που έγιναν στη μελέτη αυτή, αποτελούν ένα καλό βήμα προς την κατεύθυνση του προσδιορισμού των χωρών που παρουσιάζουν τέτοιες ευκαιρίες για τις εξαγωγικές επιχειρήσεις συγκεκριμένων κλάδων προϊόντων της ελληνικής οικονομίας.       


Η ανάλυση των εισαγωγικών δεικτών εννέα χωρών απέβλεπε στον εντοπισμό ευκαιριών για εξαγωγική δραστηριοποίηση για τις επιχειρήσεις των εξωστρεφών παραγωγικών κλάδων της ελληνικής οικονομίας. Τα αποτελέσματα της ανάλυσης είναι πολύ ενδιαφέροντα και πολύ χρήσιμα για την αποτελεσματική προώθηση των ελληνικών εξαγωγών. Η διερεύνηση των εισαγωγικών δεικτών των χωρών αυτών έδειξε ότι στις περισσότερες από τις χώρες αυτές υπάρχει αυξανόμενη ζήτηση για εισαγωγές προϊόντων τα οποία οι ελληνικές επιχειρήσεις εξάγουν με σχετικά μεγάλη επιτυχία σε άλλες, ίσως και δυσκολότερες όσον αφορά τον ανταγωνισμό, χώρες αλλά όχι στη συγκεκριμένη. Χαρακτηριστικό παράδειγμα αποτελεί η Πορτογαλία στην οποία υπάρχει μεγάλη και αυξανόμενη ζήτηση για όλα σχεδόν τα προϊόντα των σχετικά μεγάλων, δυναμικών και εξωστρεφών παραγωγικών κλάδων της χώρας μας. Ωστόσο, οι ελληνικές επιχειρήσεις  των κλάδων αυτών εξάγουν ελάχιστες ποσότητες στην Πορτογαλία. Συνεπώς, η αγορά της Πορτογαλίας αποτελεί μια πολύ καλή ευκαιρία για τις ελληνικές εξαγωγικές επιχειρήσεις αυτών των κλάδων. 


Η ανάλυση των ελληνικών εισαγωγών ανά κλάδο προϊόντων επίσης απέδωσε σημαντικά συμπεράσματα για την ανταγωνιστικότητα των ελληνικών προϊόντων. Η θεμελιώδης επιδίωξη της διερεύνησης της διαχρονικής εξέλιξης της αξίας των εισαγωγών της χώρας μας ήταν ο προσδιορισμός των παραγωγικών κλάδων οι οποίοι έχουν αντέξει στην επίθεση του ‘‘εισαγόμενου’’ ανταγωνισμού και έχουν κατορθώσει να διατηρήσουν την ανταγωνιστική τους θέση στην εγχώρια αγορά. Η εξέταση των στοιχείων έδειξε ότι κλάδοι όπως η Κλωστοϋφαντουργία, οι Χημικές Ουσίες και Προϊόντα, τα Βασικά Μέταλλα και τα Μεταλλικά Προϊόντα, οι οποίοι επιδεικνύουν καλούς βαθμούς εξωστρέφειας και ανταγωνιστικότητας στις διεθνείς αγορές, διατηρούν την ανταγωνιστικότητά τους και στην εγχώρια αγορά. Διαπιστώνεται επίσης, μάλλον όχι για πρώτη φορά, ότι η παραγωγική δυναμικότητα ενός σημαντικού αριθμού παραγωγικών κλάδων της ελληνικής οικονομίας δεν επαρκεί για την ικανοποίηση της εγχώριας ζήτησης. 


Το ενδιαφέρον συμπέρασμα, ωστόσο, είναι ότι η εγχώρια παραγωγική δυναμικότητα ακόμα και κλάδων με υψηλό βαθμό εξωστρέφειας και σχετικά υψηλή αξία εξαγωγών, όπως οι Χημικές Ουσίες και Προϊόντα, δεν επαρκεί για να καλύψει την εγχώρια ζήτηση. Το τελευταίο σημαίνει ότι η ενίσχυση αυτών των κλάδων από τις αναπτυξιακές πολιτικές θα αποφέρει διπλά οφέλη για το εμπορικό ισοζύγιο, καθώς θα έχει ευνοϊκές επιπτώσεις όχι μόνο στην αύξηση των εξαγωγών αλλά πολύ πιθανόν και στη μείωση των εισαγωγών προϊόντων αυτών των κλάδων.        


Ολοκληρώνοντας την παρουσίαση των συμπερασμάτων αυτής της μελέτης, θεωρούμε ότι είναι απαραίτητο να τονίσουμε και τη χρησιμότητα της μελέτης αυτής για την προετοιμασία και το περιεχόμενο της Ετήσιας Έκθεσης για την Ανταγωνιστικότητα (ΕΕΑ) του Εθνικού Συμβουλίου Ανταγωνιστικότητας και Ανάπτυξης (ΕΣΑΑ). 


Όπως αναφέρεται στην Ενότητα 1.3, σελίδα 34, της ΕΕΑ του 2003, ένας από τους βασικούς προσανατολισμούς της εθνικής στρατηγικής για την  ανταγωνιστικότητα είναι η ενίσχυση της επιχειρηματικότητας και των μικρομεσαίων επιχειρήσεων.  Οι κλαδικοί δείκτες εξωστρέφειας, καθώς και οι εισαγωγικοί δείκτες που έχουν υπολογιστεί στη μελέτη αυτή, αλλά και τα ευρήματα και τα συμπεράσματά της, μπορούν να συνεισφέρουν διαχρονικά ώστε η προσπάθεια ενίσχυσης της επιχειρηματικότητας και των μικρομεσαίων επιχειρήσεων να στοχεύει προς τις παραγωγικές δραστηριότητες που είτε ανήκουν σε κλάδους που είναι εξωστρεφείς και έχουν ανταγωνιστικά πλεονεκτήματα ή σε κλάδους που η εγχώρια παραγωγική δυναμικότητά τους είναι ιδιαίτερα χαμηλή. Πιστεύουμε ότι η διαμόρφωση και υλοποίηση μιας τέτοιας στοχευμένης πολιτικής θα είναι πιο αποτελεσματική, όσον αφορά την επιτυχή έκβαση των νέων επιχειρηματικών εγχειρημάτων που θα υποστηριχθούν οικονομικά και τεχνοκρατικά, και θα συνεπάγεται οφέλη όχι μόνο για την ανάπτυξη και την απασχόληση αλλά και για το εμπορικό ισοζύγιο.  


Οι κλαδικοί εξαγωγικοί και εισαγωγικοί δείκτες που έχουν παραχθεί σε αυτήν τη μελέτη μπορούν να αποτελέσουν μια αυτόνομη υποενότητα της Ενότητας 2.3 με τίτλο «Κατηγορίες Δεικτών» της ΕΕΑ (σελίδα 42, ΕΕΑ 2003). Η σε βάθος χρόνου επικαιροποίηση και παρακολούθηση των δεικτών αυτών μπορεί να συνεισφέρει όχι μόνο στην εκτίμηση της εξωστρέφειας της ελληνικής οικονομίας σε επίπεδο παραγωγικών κλάδων από το ΕΣΑΑ, αλλά και στον προσδιορισμό των κλάδων που έχουν και διατηρούν ή κινδυνεύουν να απολέσουν τα ανταγωνιστικά τους πλεονεκτήματα στις διεθνείς αγορές. Επιπρόσθετα, οι δείκτες αυτοί μπορούν να διευκολύνουν και να βοηθήσουν στη διαμόρφωση και υλοποίηση περισσότερο αποτελεσματικών πολιτικών από οργανισμούς διαμόρφωσης εφαρμοσμένων πολιτικών, όπως, βεβαίως, το Εθνικό Συμβούλιο Ανταγωνιστικότητας και Ανάπτυξης, το Εθνικό Συμβούλιο Εξαγωγών, ο Ελληνικός Οργανισμός Προώθησης Εξαγωγικού Εμπορίου, το Εθνικό Συμβούλιο Αγροτικής Πολιτικής, κ.ά. Πιστεύουμε ότι το μεγάλο εύρος των τομέων όπου οι δείκτες αυτοί μπορούν να χρησιμοποιηθούν και να συνεισφέρουν ουσιαστικά, επαυξάνει την πρακτική χρησιμότητα της ΕΑΑ. 


Τέλος, η μελέτη αυτή συνεισφέρει στον εμπλουτισμό της ΕΑΑ διαμέσου της εξαγωγής των κλαδικών δεικτών εξαγωγικής εξωστρέφειας των χωρών που καθορίστηκαν στην ΕΑΑ του 2003 (Ενότητα 2.4, σελίδα 43) για τη συγκριτική αξιολόγηση της ανταγωνιστικότητας της ελληνικής οικονομίας. Οι δείκτες αυτοί μπορούν να εμπλουτίσουν σημαντικά τον Άξονα 1.23 της ΕΑΑ  (σελίδα 71, ΕΕΑ 2003), παρέχοντας πολύ περισσότερες και πιο λεπτομερείς πληροφορίες για την ολοκλήρωση της ελληνικής οικονομίας με τις διεθνείς αγορές.  


Κλείνοντας τα συμπεράσματα αυτής της μελέτης, θέλουμε να εκφράσουμε την ελπίδα και την ευχή ότι η μελέτη αυτή θα συνεισφέρει, έστω και ελάχιστα, στην εθνικής σημασίας προσπάθεια για τη βελτίωση των εξαγωγικών επιδόσεων της ελληνικής οικονομίας, κάτι που αποτελεί ιδιαίτερα κρίσιμης σημασίας παράγοντα για τη συνέχιση της οικονομικής ανάπτυξης και της βελτίωσης της ευημερίας της χώρας μας.

Η παρούσα μελέτη εκπονήθηκε από το Ινστιτούτο Εξαγωγικών Ερευνών και Σπουδών του Συνδέσμου Εξαγωγέων Βορείου Ελλάδος για λογαριασμό της Γενικής Γραμματείας Βιομηχανίας στο πλαίσιο του Μέτρου 1.4., Δράση 1.4.3. του Υπουργείου Ανάπτυξης 
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